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La empresa catalana facilita a las industrias españolas la introducción en los mercados de los dos países. Ofrece servicios de planificación, asesoramiento
y gestión a firmas de los sectores energéticos, construcción, automoción y farmacéutico. En alianza con una sociedad local ha abierto ahora oficinas en Kiev.

La puerta a Irán y Ucrania
WBTC GROUP

ALBERT BERTRÁN

33 El consejero delegado de la empresa, Julio Rico, el pasado jueves en Barcelona.

Países difíciles, pero no imposibles.
Crecimiento económico importante
y mercados en alza. Ávidos de inver-
sión exterior, pero, a su vez, cerra-
dos y complicados a la hora de hacer
negocio. Son Irán y Ucrania. Diferen-
tes y distantes. Una empresa catala-
na, WBTC Group, con sede en Barce-
lona, está abriendo camino para que
compañías de los sectores de la
energía, construcción, automoción y
farmacéutico se introduzcan en esos
países, tanto a nivel de distribución
comercial como de implantación.

WBTC Group empezó a funcionar
hace seis años como una empresa es-
pecializada en la promoción de ne-
gocios en Irán. Ahora, ha ampliado
su actividad a Ucrania, mediante la
creación en Kiev de una compañía
mixta, WBTC Ukraine, con el grupo
local International Institute for
Energy Security (IESS), lider del sec-
tor de la consultoría energética en
ese país. El objetivo es proyectar y
fortalecer en Ucrania y las exrepúbli-
cas soviéticas la presencia de empre-
sas españolas vinculadas a la electri-
cidad y el gas, al sector de la cons-
trucción, al farmacéutico, a la auto-
moción y al comercio al menor.

Entre los proyectos realizados por
IESS, el socio local de WBTC, desta-
can los de generación y transmisión
eléctrica, extracción, conducción y
procesamiento de gas y petróleo en
Ucrania, Alemania, Austria, Polonia,
Turkmenistán y otros. En la actuali-
dad está desarrollando un estudio
para la ramificación del oleoducto
entre Odessa y Brody, y el proyecto
de extracción de gas metano de las
minas, en colaboración con el Minis-
terio de Industria ucraniano.

«La presencia en Ucrania se pro-
duce después de varios años de expe-
riencia en la gestión integral de inte-
reses españoles en el exterior, apro-
vechando las sinergias entre ambos
países», explica Julio Rico Badosa,
consejero delegado de la catalana
WBTC Group, que cuenta con una
oficina en Kiev y otra en Teherán
(Irán), donde empezó su labor.

La actividad de la compañía cata-
lana abarca, por una parte, el análi-
sis, planificación y gestión de pro-
yectos orientados a la implantación
bien comercial o productiva de com-
pañías españolas en Ucrania e Irán.

Y por otra, la promoción, ejecución
y búsqueda de financiación de pro-
yectos energéticos y de construcción
(obra civil, edificación e instalacio-
nes industriales) a gran escala.

«WBTC nació hace seis años con
la intención de operar en Irán y,
ahora, vamos extendiendo nuestro

negocio», asegura Julio Rico. Entre
sus clientes se encuentran empresas
como Sidasa (química), Serra Solda-
dura (automoción), Imem (ascenso-
res), Gelpha (refrigeración) y Bergé
Grup (energía). «Hay otras importan-
tes y de reconocido prestigio pero
por confidencialidad no podemos

decir su nombre. Sería perjudicial
para ellos». Algunas de ellas son del
sector de la energía y de servicios.

Para entrar en Irán, en el 2000, Ju-
lio Rico vivió dos meses en Teherán.
«Tenía la intención de hacer proyec-
tos con países en expansión, en pro-
ceso de apertura y en los que fuera
difícil penetrar», explica. Y, por eso,
eligió el país árabe. «El primer paso
fue contactar con las autoridades
iranís y luego con las españolas. La
acogida fue muy buena, aunque ya
me dijeron que era complicado», in-
siste. Tras los primeros contactos,
WBTC buscó socios locales privados
–accionistas particulares– y montó
una filial del grupo. «Es un mercado
en el que la empresa que quiere ac-
ceder a él necesita asesoramiento»,
afirma el directivo catalán.

El primero proyecto en Irán en el
que participó la empresa catalana
fue la introducción de compañías es-
pañolas en el suministro de equipa-
miento para el preparado de agua
industrial en una planta de ósmosis.

En marcha, tienen una iniciativa en
el sector siderúrgico y, en concreto,
el montaje de una planta de rectifi-
cado de acero. «Nos hemos especiali-
zado es buscar socios comerciales lo-
cales. Además, los trámites buro-
cráticos en estos países son bastante
farragosos», afirma Rico.

Ucrania es desde mayo la otra
área de operaciones de WBTC
Group. «El país está inmerso en un
proceso de apertura y, sobre todo,
después de la revolución naranja. El
crecimiento económico es impor-
tante y en los sectores donde tene-
mos experiencia, como el de la cons-
trucción y el energético, están en al-
za. Ucrania tiene que hacer en los
próximos años una inversión impor-
tante en energía para reducir la de-
pendencia de Rusia. Y en la cons-
trucción, el boom inmobiliario en
Kiev es impresionante. Y las empre-
sas españolas pueden participar en
estos procesos», asegura Rico. WBTC
estudia la apertura de sedes y filiales
en Polonia y la India en dos años.k

33 La recién inaugurada sede de la compañía WBTC Group en Kiev.

De los atentados a
la crisis sobre el
programa nuclear
«Durante los seis años de rela-
ción con Irán nos hemos encon-
trado de todo, desde los atenta-
dos del terrorismo islámico, has-
ta el conflicto de Irak y el de Af-
ganistán. Pero una cosa es el
Irán que se ve desde fuera y otro
desde dentro. Mucho ruido y po-
cas nueces. Su crecimiento
económico es del 10%. Eso sí, la
forma de gobierno es muy espe-
cial por el aspecto tecnocrático
y religioso», reconoce Julio Rico.

«Hace unos meses si que
había seguridad en la inversión
(antes de la elección del presi-
dente Mahmud Ahmadineyad),
ahora ya veremos como se de-
sarrollan los acontecimientos
po l í t icos , aunque e l poder
económico sigue estando en po-
der de la fracción conservado-
ra», repite. El directivo se refiere
a las acusaciones de EEUU y la
Unión Europea contra el Gobier-
no de Teherán sobre el progra-
ma nuclear de este país.
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