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L’empresa catalana facilita a les indústries espanyoles la introducció als mercats dels dos països. Ofereix serveis de planificació, assessorament
i gestió a firmes dels sectors energètics, construcció, automoció i farmacèutic. En aliança amb una societat local ha obert ara oficines a Kíev.

La porta a l’Iran i Ucraïna
WBTC GROUP

ALBERT BERTRÁN

33 El conseller delegat de l’empresa, Julio Rico, dijous passat a Barcelona.

Països difícils, però no impossibles.
Creixement econòmic important i
mercats en alça. Àvids d’inversió ex-
terior, però, al seu torn, tancats i
complicats a l’hora de fer negoci.
Són l’Iran i Ucraïna. Diferents i dis-
tants. Una empresa catalana, WBTC
Group, amb seu a Barcelona, està
obrint camí perquè companyies dels
sectors de l’energia, construcció,
automoció i farmacèutic s’introduei-
xin en aquells països, tant pel que fa
a distribució comercial com a im-
plantació.

WBTC Group va començar a fun-
cionar fa sis anys com una empresa
especialitzada en la promoció de ne-
gocis a l’Iran. Ara ha ampliat la seva
activitat a Ucraïna, mitjançant la
creació a Kíev d’una companyia mix-
ta, WBTC Ukraine, amb el grup local
International Institute for Energy Se-
curity (IESS), líder del sector de la
consultoria energètica en aquell
país. L’objectiu és projectar i enfortir
a Ucraïna i les exrepúbliques sovièti-
ques la presència d’empreses espa-
nyoles vinculades a l’electricitat i el
gas, al sector de la construcció, al
farmacèutic, a l’automoció i al co-
merç al detall.

Entre els projectes realitzats per
IESS, el soci local de WBTC, desta-
quen els de generació i transmissió
elèctrica, extracció, conducció i pro-
cessament de gas i petroli a Ucraïna,
Alemanya, Àustria, Polònia, Turk-
menistan i altres. Actualment està
desenvolupant un estudi per a la ra-
mificació de l’oleoducte entre Odes-
sa i Brody, i el projecte d’extracció
de gas metà de les mines, en col.la-
boració amb el Ministeri d’Indústria
ucraïnès.

«La presència a Ucraïna es pro-
dueix després d’uns quants anys
d’experiència en la gestió integral
d’interessos espanyols a l’exterior,
aprofitant les sinergies entre els dos
països», explica Julio Rico Badosa,
conseller delegat de la catalana
WBTC Group, que compta amb una
oficina a Kíev i una altra a Teheran
(Iran), on va començar la seva tasca.

L’activitat de la companyia catala-
na abraça, per una part, l’anàlisi,
planificació i gestió de projectes
orientats a la implantació comercial
o productiva de companyies espa-
nyoles a Ucraïna i l’Iran. I per una al-

tra, la promoció, execució i recerca
de finançament de projectes ener-
gètics i de construcció (obra civil,
edificació i instal.lacions industrials)
a gran escala.

«WBTC va néixer fa sis anys amb
la intenció d’operar a l’Iran i, ara,
anem estenent el nostre negoci», as-

segura Julio Rico. Entre els seus
clients hi ha empreses com per
exemple Sidasa (química), Serra Sol-
dadura (automoció), Imem (ascen-
sors), Gelpha (refrigeració) i Bergé
Grup (energia). «N’hi ha altres d’im-
portants i de reconegut prestigi,
però per confidencialitat no en po-

dem dir el nom. Seria perjudicial
per a ells». Algunes són del sector de
l’energia i de serveis.

Per entrar a l’Iran, el 2000, Julio
Rico va viure dos mesos a Teheran.
«Tenia la intenció de fer projectes
amb països en expansió, en procés
d’obertura i on fos difícil penetrar»,
explica. I, per això, va escollir el país
àrab. «El primer pas va ser contactar
amb les autoritats iranianes i des-
prés amb les espanyoles. L’acollida
va ser molt bona, encara que ja em
van dir que era complicat», insisteix.
Després dels primers contactes,
WBTC va buscar socis locals privats
–accionistes particulars– i va mun-
tar una filial del grup. «És un mercat
on l’empresa que vol accedir-hi ne-
cessita assessorament», afirma el di-
rectiu català.

El primer projecte a l’Iran en el
qual va participar l’empresa catala-
na va ser la introducció de compa-
nyies espanyoles en el subministra-
ment d’equipament per al preparat
d’aigua industrial en una planta

d’osmosi. En marxa, tenen una ini-
ciativa en el sector siderúrgic i, en
concret, el muntatge d’una planta
de rectificat d’acer. «Ens hem espe-
cialitzat a buscar socis comercials lo-
cals. A més a més, els tràmits buro-
cràtics en aquests països són bastant
farragosos», afirma Rico.

Ucraïna és des del maig l’altra
àrea d’operacions de WBTC Group.
«El país està immers en un procés
d’obertura i, sobretot, després de la
revolució taronja. El creixement
econòmic és important i els sectors
on tenim experiència, com el de la
construcció i l’energètic, estan en
alça . Ucraïna ha de fer en els
pròxims anys una inversió impor-
tant en energia per reduir la de-
pendència de Rússia. I en la cons-
trucció, el boom immobiliari a Kíev
és impressionant. I les empreses es-
panyoles poden participar en
aquests processos», assegura Rico.
WBTC estudia l’obertura de seus i fi-
lials a Polònia i a l’Índia en un perío-
de de dos anys.k

33 La seu de la companyia WBTC Group inaugurada recentment a Kíev.

Dels atemptats
a la crisi sobre el
programa nuclear
«Durant els sis anys de relació
amb l’Iran ens hem trobat de tot,
des dels atemptats del terroris-
me islàmic, fins al conflicte de
l’Iraq i el de l’Afganistan. Però
una cosa és l’Iran que es veu des
de fora i una altra des de dins.
Molt soroll per no res. El seu
creixement econòmic és del
10%. Això sí, la forma de govern
és molt especial per l’aspecte
tecnocràtic i religiós», reconeix
Julio Rico.

«Fa uns mesos sí que hi havia
seguretat en la inversió (abans
de l’elecció del president Mah-
mud Ahmadinejad), ara ja veu-
rem com es desenvolupen els
esdeveniments polítics, encara
que el poder econòmic continua
estant en poder de la fracció
conservadora», repeteix. El di-
rectiu es refereix a les acusa-
cions dels Estats Units i la Unió
Europea contra el Govern de Te-
heran sobre el programa nuclear
d’aquest país.
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